
10:00 – 10:05 Cбор участников. Открытие семинара. Знакомство с преподавателями

10:05 – 11:30 Сфера применения

Определение НМА

• Положения ФСБУ 14/2022 «НМА» (контроль, будущие экономические выгоды, 

идентификация) 

• Чем может помочь МСФО (IAS) 38 «Нематериальные активы»?

• Комментарии по видам НМА: связанным с маркетингом, с клиентами, 

с технологиями, произведениям литературы и искусства, основанным на договорах 

• Что такое гудвил в отчетности по РСБУ?

• Практические примеры и задачи по темам раздела

11:30 – 11:45 Кофе-брейк

11:45 – 13:15 Новые правила учета НИОКР

• Стадия исследования и стадия разработки

• Практические примеры и задачи 

13:15 – 14:15 Обед

14:15 – 14:30 Затраты, которые нельзя капитализировать в качестве самостоятельно 

созданных НМА

• Положения ФСБУ 14/2022 «НМА» и ФСБУ 26/2020 «Капитальные вложения»

• Разбор практических примеров

14:30 – 15:00 Первоначальная и последующая оценка

• Практические примеры и задачи 

15:00 – 15:30 Амортизация

• Положения ФСБУ 14/2022 «НМА» 

• Практические примеры определения СПИ для различных НМА

15:30 – 15:45 Кофе-брейк

15:45 – 17:00 Обесценение и списание НМА

• Обзор новаций ФСБУ 14/2022 «НМА» 

• Основные правила МСФО (IAS) 36 «Обесценение активов»

17:00 – 17:10 Представление и раскрытие информации

• Что отражается по строке 1120 «Результаты исследований и разработок» 

бухгалтерского баланса после 01.01.2024? По какой строке показывать авансы 

под НМА? 

• и другие вопросы

17:10 – 17:30 Переходные положения

• Надо ли при переходе на ФСБУ 14/2022 списать деловую репутацию? 

Сколько способов перехода на правила ФСБУ 26/2020 в части НМА?

• и другие вопросы

ФСБУ 14/2022
«Нематериальные активы»: 
вопросы практического применения

Данное предложение не является офертой в соответствии со статьей 435 Гражданского Кодекса Российской Федерации. Данный

документ не налагает каких-либо обязательств на адресата или на владельца предложения до завершения процедур по оценке

рисков и угроз независимости и подписания договора, имеющего юридическую силу. Для подписания договора, имеющего

юридическую силу, стороны должны провести дополнительные переговоры.


